MAYERHOF

CONSULTING

POSITION BESTIMMEN. KURS FESTLEGEN. ZIEL ERREICHEN.

UNTERNEHMENSSTEUERUNG

Unternehmen haben Daten.

Fuhrung braucht Orientierung.

Ich mache Unternehmen in Verwaltung und Vertrieb steuerbarer —
mit Managementerfahrung und eigenentwickelten Navigationsstand®,
der Lage, Risiken; Prioritaten und Umsetzung verdichtet.

Bodo Mayérhof - Interim- und Projektmanager - Vom U:Boot-Navigator zum Management-Navigator

NAV-METHODE - MANAGEMENT-NAVIGATIONSSTAND*

Von Methode zur wirksamen Steuerung

Reports zeigen Zahlen. Flihrung braucht ein belastbares Lagebild, klare Prioritaten und konsequente Umsetzung, mit Methode:

0 Position bestimmen e Kurs festlegen e Ziel erreichen

Wo stehen wir wirklich? Welche Option ist die beste? Wie wird aus Beschluss Wirkung?
Zahlen, Prozesse und Ursachen Optionen bewerten, Ziele priorisieren, MaRnahmen, Verantwortliche,
transparent machen. Auftrag und Plan klaren. Termine und Fortschritt steuern.
BELASTBARES LAGEBILD SICHERE ENTSCHEIDUNG NACHHALTIGES ERGEBNIS

*Praxis-Bsp., auch als Handyversion

KiareVerantwortung
mit Owner, Termin und

Mehr Skalierung.

Schneller Uberblick
Eine Managementseits statt vieler Einzelieports.

Steuerungsfelder.
-2  Gesamtbild.

Bessere Gespriche

d MaBnahmen statt Ds das Systemaufalien
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o Know-how intern verankern
® Bankenreporting inklusive

Einfacher fiihren. Sicherer entscheiden. Besser leben.

MEHRWERT FUR DIE FUHRUNG

Was sich im Fuhrungsalltag verandert

Friiher erkennen Sicherer entscheiden Konsequenter umsetzen
Risiken, Engpasse und Prioritaten, Optionen und MaRnahmen, Verantwortliche und
Abweichungen werden frih sichtbar. Auswirkungen werden schneller klar. Termine bleiben im Blick.
Sie brauchen mich, wenn ... Erfahrung, die Orientierung schafft
e Marge, Liquiditat oder Working Capital e kaufmannische oder vertriebliche 30+ ) 10_0+
unter Druck geraten Fiihrung kurzfristig fehlt Jahre Praxis Projekte
e Reports vorliegen, aber Prioritaten und e ERP-/BI-, Prozess- oder -8% — +5% >30%
Umsetzung fehlen Restrukturierungsprojekte stocken EBIT-Turnaround EBIT-Steigerung

Bodo Mayerhof +49 176 3075 3862
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